
 
 

 
 

 

NYCO est une société française dans le développement et la fabrication de bases esters synthétiques      

et de lubrifiants de haute performance pour l'Aéronautique, la Défense et l'Industrie dans le monde 

entier. Acteur majeur et reconnu sur le marché, NYCO emploie 300 personnes et est présent dans plus 

de 100 pays.  

 
Descriptif de la mission  
Intégré(e) au sein de la Direction Commerciale, vous serez rattaché(e) au Head of Sales & Marketing 

Aviation Civile, dont la principale mission est le développement de l’activité NYCO auprès des compagnies 

aériennes et des centres de maintenance aéronautique. Vous serez situé au sein du siège, sur les Champs 

Elysées. 

Dans ce cadre, vos missions seront les suivantes : 

 

1. Organisation d’un séminaire Marketing à destination de nos distributeurs 

• Participation à la planification et à l’organisation logistique du séminaire 

• Définition des thématiques marketing à aborder, élaboration des supports de présentation techniques et 

commerciales 

• Coordination avec les différents intervenants et prestataires internes/externes 

 

2. Veille concurrentielle 

• Etude de marché sur le positionnement de la concurrence (Prix, Produits, Distribution, Communication) 

•  Collecte, traitement et compilation des informations marché dans des bases de données 

• Proposition d’axes d’amélioration basés sur les résultats obtenus 

 

3. Participations et accompagnement aux missions commerciales 

• Négociations contractuelles 

• Réponses appels d’offres 

• Amélioration des outils commerciaux 

 

Cette liste est non exhaustive et d'autres missions pourront vous être confiées en fonction des besoins du 

service et de vos appétences. 

 
Profil recherché 
Elève en école de commerce avec une spécialisation Marketing ou domaine similaire, vous disposez 
idéalement d’une première expérience professionnelle en gestion de projets acquise en stage. 
 

• Vous maîtrisez les outils bureautiques de la suite Office (Word, Excel, PowerPoint,…) 

• Vous avez de bonnes compétences en anglais (écrit et oral) 

• Vous êtes organisé(e), autonome et capable de prendre des initiatives 

• Vous avez un esprit de synthèse et un sens aiguisé du relationnel 

• Vous avez l’esprit d’équipe et de bonnes capacités de communication 
 
Type de contrat : Stage 

Durée : 4 à 6 mois, démarrage dès que possible 

Localisation : Paris 8ème 
 
Merci d'envoyer votre candidature à Camille Pinoteau : camille.pinoteau@nyco-group.com 

Stage – Chargé(e) de Mission Marketing – H/F 
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